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Ihr Interesse?
Haben  wir  Ihr  Interesse  an  dieser
neuen  und  spannenden  Heraus-
forderung geweckt? Dann senden Sie
Ihre  aussagekräftigen  Bewerbungs-
unterlagen  mit  Hinweis  auf  Ihre
Gehaltsvorstellung und Ihren frühest
möglichen  Eintrittstermin  bitte  aus-
schliesslich via Email an:

ALNRW-06-15@holzconsulting.de

Bitte  teilen  Sie  uns  auch  mögliche
Sperrvermerke  bzw.  Unternehmens-
ausschlüsse  Ihrerseits  mit.  Die  aus-
geschriebene  Position  steht  weib-
lichen  und  männlichen  Bewerbern
gleichermassen offen.

Ihre Fragen?
Sollten Sie weitergehende Fragen zu
dieser Position haben, steht Ihnen Hr.
Niedermeier  jeweils  Freitags  und
Dienstags  zwischen  16.00  Uhr  und
19.00 Uhr unter folgender Mobilfunk-
nummer vertraulich  zur Verfügung:
+49 170 2080265

Allgemeine Informationen erhalten Sie
bitte jederzeit unter unserer national
gebührenfreien  Telefonnummer  (D):
0800-0-TIMBER bzw. 0800-0-846237

Aktueller Stand?
Beachten Sie bitte stets den aktuellen
Status  dieser  Positionsausschreibung
unter:

www.HolzHeadHunter.de

HCN
HolzConsulting® | HolzHeadHunter
Theatinerstrasse 11
D - 80333 München

Telefon:
+49 89 94388126

Email:
info@holzconsulting.de

Internet:
www.HolzConsulting.de
www.HolzHeadHunter.de

Zum nächstmöglichen Termin suchen wir für einen unserer Klienten:

Holz-Experte (m/w):
Aufbau einer Böden- &
Türen-Abteilung (NRW)

Wir  denken  hierbei  an  einen  Experten  (m/w)  aus  dem  Bereich  „Böden  &
Türen“,  welcher neben tiefgreifendem Fachwissen auch echten Vertriebsbiss
mitbringt.  Als idealer Bewerber (m/w) sollten Sie diese Erfahrungen in einer
vergleichbaren  bzw.  gerne  auch  positionsmässig  vorgelagerten  Tätigkeit
erlangt haben. Nach  Ihrer übergreifenden Einarbeitungsphase tragen Sie die
Verantwortung  für  die  jeweilige  Ausgestaltung,  das  Wachstum  und  die
Profitabilität  Ihrer  Abteilung.  Sie  werden  hierbei  neben  Ihren  sortiments-
strategischen  und  marketing-relevanten  Aufgaben  stets  selbst  intensiv  und
kontinuierlich operativ, insbesondere in der Key-Account-Betreuung tätig sein.

Ihre Aufgaben:
• Aufbau eines eigenen Kundenstammes (Verarbeitendes Handwerk) auf

Grundlage Ihrer breiten Produktpalette  (Türen, Bodenbeläge, Parkett,
Laminat usw.)

• Regelmässige telefonische  und persönliche  Betreuung  Ihrer  wichtigen
Stammkunden

• Erschliessung  entsprechender  Marktpotentiale  im  Hinblick  auf  neue,
regionale Verkaufsgebiete und Kundengruppen

• Identifikation  und  aktive  Weiterentwicklung  &  Umsetzung  erfolgver-
sprechender  Tendenzen  bzgl.  der  marktstrategischen  &  produkt-
spezifischen Zukunftsausrichtung Ihres Bereiches

• Eigenverantwortlichkeit bei der Absatz- sowie Umsatzzielsicherung
• Mittel- und langfristiger Aufbau eines eigenen Teams

Ihr fachliches Profil:
• Erste Verkaufserfahrungen mit aktiven Kundenkontakt im Holzsegment

oder in einem thematisch eng angrenzenden Bereich
• Gute Branchenerfahrung,  verbunden mit  aktueller  Marktkenntnis  und

optimalerweise mit einem vorhandenen Netzwerk im Zielkundengebiet
• Kaufmännische  oder  handwerkliche  Ausbildung  bzw.  gleichwertige

Qualifikationen im (holz)relevanten Themenbereich (Schreiner, Tischler
usw.)

• Nachhaltige  EDV-Anwenderkenntnisse  und  die  sichere  Beherrschung
der gängigen MS-Office Tools runden Ihr fachliches Profil ab

Ihr persönliches Profil:
• Markt- und branchenorientierter Vertriebs-Charakter
• Echte Freude am direkten Kundenkontakt und dem Werkstoff „Holz“
• Positives, selbstsicheres und fachkompetentes Auftreten
• Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeiten und Organisationstalent
• Hohes Maß an Eigeninitiative, Qualitäts- & Verantwortungsbewusstsein

Bereits von Beginn an wird Ihnen ein attraktives Festgehalt in einem breit am
Markt  aufgestellten,  stark  wachstumsorientierten  und  äusserst  innovativen
Unternehmen  geboten.  Ihr  modern  ausgestatteter  Dienstsitz  wird  sich  in
Nordrhein-Westfalen befinden.
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